PEMASARAN DAN PENJUALAN

Usaha parfum isi ulang ini dapat anda lakukan baik secara full time atau part time disela kesibukan, selain itu dapat dikerjakan dirumah juga. Kecepatan berkembang usaha ini sangat ditentukan dalam bagaimana kita memasarkan sehingga pelanggan dapat dimiliki dalam jumlah banyak dan cepat. Kita memanfaatkan perilaku pelanggan yang mana pasti akan membeli kembali jika parfum yang mereka miliki telah habis. 

Proses pemasaran awal ketika anda memulai usaha ini, carilah pelanggan sebanyak-banyaknya baik menggunakan sales atau atas usaha sendiri, pertama kali anda harus membuat sample berbagai jenis parfum yang telah anda miliki dalam stok, kedalam botol 3ml (Botol pinicilin) untuk kemudian ditawarkan kepada calon pelanggan atau calon sales part time yang membantu anda atau sales independen yang memang ingin mendapatkan usaha sampingan. Atau bisa mengemas parfum yang anda miliki dalam botol-botol dengan ukuran sesuai keinginan anda. Kemudian anda beri label dan tawarkan. 
Parfume sample dapat anda jual per botolnya kepada sales dan nantinya sales ini yang mencari pelanggannya sendiri dengan menggunakan perfume sample tersebut. 

Semakin banyak sales yang anda miliki (Baik Independent atau anda rekrut) akan menentukan cepat atau tidaknya usaha anda berkembang. Sales full time bisa pedagang langsung dan sales part time  bisa dari karyawan kantor , Ibu rumah tangga, mahasiswa atau orang – orang yang karakter sosialisasinya tinggi. 
 
Hingga jika telah terbentuk jaringan konsumen dari para sales ini dengan sendirinya para sales akan membeli dari anda dan repeat order akan terus beputar. Diluar konsep itu, anda bisa lebih serius dengan membuka kios dimana anda melayani penjualan bibit parfum eceran atau refill kepada siapa saja/pemakai yang langsung datang ketempat anda.  Prospek usaha ini masih besar dan pangsa pasar masih luas. Jadilah anda yang pertama dikota anda diseluruh Indonesia. 
